
《实体企业短视频获客与变现》
【课程时间】1月18日
【培训地点】广州
【培训费用】RMB2800 元/人 （含培训费、教材费、税费、茶点）

【课程对象】企业中层管理、市场营销人员、一线销售人员
课程背景
作为一枚有上进心的运营人，短视频的这波红利，你一定不想错过。但布局短视频，真的只是注册账号，录制视频这么简单吗？直播带货真的只是开个直播，卖卖产品吗？

品牌布局短视频时需要思考：你希望在潜在消费者中是什么样的形象？根据这个形象进行立体化IP定位。小到基本资料填写、封面选择、评论区的互动，大到内容选题、带货话术都要保持一致调性。这样才能在用户心中潜移默化的形成有自身特点的品牌形象，才能让客户更放心的在你的直播间下单。

追逐短视频红利，布局各短视频平台，对于现在很多自媒体或者企业都是迫在眉睫的任务。在最初流量红利期间，肯定是有粉丝流量的，但是长期持久的获取粉丝，制造出爆发性的产品，持续不断产生转化就需要引起强烈情感共鸣的内容和准确剖析人性后的运营手段。

课程目标

1)正确阐述绩效改进的定义和基本原则

2)认同国际绩效改进师初级认证的标准和价值

3)明确本部门的价值和关键结果指标

4)识别影响部关键结果的关键问题和根因

5)设计最佳解决方案

6)制定有效的工作推动计划

7)清晰描述后续2周辅导与认证路径

课程大纲
互动：你是不是还在用5年前的方法做企业营销？

第一讲：趋势篇：互联网时代下实体企业的营销变革

一、构成营销的基本要素变了

1. 传统营销和创新营销的核心区别

2. 实体企业电子渠道运营的四大误区

3. 大数据分析用户购买产品的价值导向变化

4. 案例解析互联网思维创新线上渠道运营

案例：疫情期间19天1亿销量的零售体系打造

二、实体企业的线上电子渠道运营变革

1. 实体企业线上渠道的业绩公式解析

2. 新零售时代下的“人、货、场”重构

3. 品效合一的新营销体系搭建与运营策略

4. “一微一抖一门店”变现体系打造

5. “一微一视一门店”变现体系打造

案例：新媒体培训后短视频营销转化业务上百笔

案例：新媒体培训期间1.5小时直播变现100万+

第二讲：短视频运营：移动互联网时代下最佳的获客方式

一、短视频运营的底层逻辑与账号搭建

1. 短视频平台爆款内容的底层逻辑解析

2. 实体企业短视频运营的痛点及对策

3. 爆款视频解析短视频平台的推荐算法

4. 变现思维短视频账号人设打造策略

5. 短视频账号的三大人设记忆点设计

6. 加强账号人设记忆点的五大细节

案例：1年获得8万粉丝的实体企业账号定位

课堂实操：抖音账号IP优化与内容规划

二、爆款短视频内容策划与视频制作

1. 用户思维解析爆款短视频脚本

2. SCQA法则短视频脚本策划技巧

3. 爆款短视频文案策划的四力模型

4. 口播类短视频脚本模版使用技巧

5. Vlog类短视频脚本模版使用技巧

6. 低成本短视频拍摄流程与工具使用

7. 高效率的短视频剪辑技巧与工具使用

课堂实操：爆款短视频脚本策划与视频制作

三、数据化思维短视频账号运营策略

1. 短视频运营中的三大数据分析

2. 短视频运营的数据分析工具使用

3. 提升短视频完播率的四大关键

4. 提升粉丝关注率的三大步骤

5. 提升粉丝粘性的的路径设计技巧

第三讲：直播营销：快速提升线上渠道的产品转化率

一、实体企业直播营销体系搭建

1. 实体企业直播营销的价值及环境解析

2. 实体企业抖音店铺的运营痛点及对策

3. 私域流量为基础的直播营销体系搭建

4. 实体企业渠道直播团队组建与人员分工

二、直播营销活动策划及产品变现

1. 直播营销活动策划的三大基础工作

2. 直播带货的三大要素解析：人、货、场

3. 高转化的实体企业产品推荐话术公式

案例：从23万快速增长至103亿的直播营销

案例：1场直播收款675万的直播活动策划

课堂实操：直播带货的三大要素策划

讲师介绍

李达聪 老师
✦互联网+营销策划顾问
✦新媒体运营实战专家

✦17年互联网营销实战经验

✦电商品牌创业导师

✦中国管理科学研究院客座教授

✦千万短视频账号操盘手

✦私域流量代运营年业绩1亿+

✦双十一辅导直播带货业绩1.6亿

✦2015-2022年内训及公开课学员评分96分以上

✦《短视频直播带货实战手册》作者

✦《微信视频号涨粉与运营全攻略》作者

【实战经验】

● 曾任阿里营销主管、培训总监、营销总监，熟悉网红和粉丝经济运营、社群运营、微信公众号运营、头条号运营、百度推广、抖音运营、直播营销等新媒体运营方法，先后为数百家企业提供新媒体运营方案，帮助企业低成本进行品牌和产品推广。

● 曾在世界500强日资企业伊藤忠株式会社担任营销管理职务，在企业品牌营销和互联网运营的各个环节都有着丰富的一线实战经验

● 8年咨询顾问经验，先后为近千家企业进行企业品牌营销内训，有效提升企业的营销管理能力。同时担任多家知名企业营销咨询顾问，为数百家企业提供全套营销方案，帮助企业通过互联网营销得到业绩的显著提升。

● 淘宝大学认证讲师，新零售人才发展联盟成员，长期接触一线实体企业，了解实体企业发展的瓶颈和转型过程的纠结与痛苦，对实体企业的互联网战略布局、商业模式定位、新零售模式设计、线上线下冲突解决等方面有丰富的经验与独到见解。

联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 

联 系 人：潘洪利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
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