新媒体下短视频（直播）打法与实战演练
时间：2月28日

地点：线上 

培训费用：2280元

授课对象：

总经理/副总、市场部、销售部、以及涉及企业对外发声、宣传、推广等部门及相关人员。
课程背景：

2022年众多黑天鹅事件的爆发，打乱了很多企业的发展节奏，疫情的扩散，居家办公的兴起，企业从传统的线下模式逐渐升级为“线上+线下”模式并存的发展路径已经是大势所趋。
在当下的互联网时代下，人人都是金话筒，人人都是主持人，企业中的每一个员工，都有义务、有责任为企业更好的发展贡献自己的力量。如何充分利用好短视频、直播等新型信息传播媒介，达到“用最少的代价换取最大的利益”，如何让每一个员工都可以成为为企业发声，为企业助力的宣传平台，就成为了摆在每一位管理者面前，最现实也是最急迫的难题。

可以说，当下的企业竞争，已经不在局限于企业与企业之间的竞争，更升级为企业对内部人才的自我升级和主动出击的隐形战争。谁能够更好的调动起员工的积极性，赋能给对方，谁就有可能在当下“互联网时代”和即将到来的“万物互联”时代里，抢得头筹，占得先机，从而实现提升公司品牌竞争力，提高社会美誉度，让员工的幸福感、企业的使命感双双爆棚，进一步达到企业和员工的双赢的目的。

此课程区别于市面已有同类型课程最大不同点在于：我们将目光聚焦于如何让企业最小执行单元：一个人的情况下，实现短视频宣传的全流程把控，从而真正将“一个人的特种兵”人才发展理念贯穿其中，此举对于企业选拔人才、量化考评指标，实行人才分级管理有着重要现实和实战意义。
培训目标：

学习：新媒体营销的行业基本行为准则      掌握：新媒体营销中边界与红线

学习：电商直播相关规则解读与规则禁忌
掌握：直播中常见的10中违规行为及规避技巧

学习：短视频平台基础操作
            掌握：短视频的基本玩法和主页规划技巧

学习：短视频的文案协作和拍摄技巧
    掌握：撰写文案的四大技巧和拍摄好莱坞级视觉效果

学习：直播实战大公开
                掌握：如何做一次精彩且专业的直播

学习：短视频的运营和推广     
        掌握：如何一个人完成短视频冷启动的全流程操作实战
课程大纲：

第一单元 新媒体营销的行业基本行为准则
1.5G技术对短视频直播行业的驱动力
2.全民短视频/直播时代，机会点再哪里

3.中国17年的直播行业发展历程演变

4. 直播电商市场现状与隐秘风险点
5.直播电商带货主播面面观

【培训小技巧】

互联网营销人的自画像

【核心内容】

如何打造“人货场”三合一的综合能力

【案例解读】

李佳琪背后不为人知的成长史

第二单元 电商直播相关规则解读与规则禁忌

1.互联网营销中的规则解读
2、多维度构建的互联网营销监管体系

3、互联网营销的九大亮点须知道

4.互联网营销中三种常见违规场景

5、七大侵犯消费者权益类型

【案例解读】

辛巴假燕窝事件

刷单

假冒伪劣产品

6、不可不知的滥用极限词

7.直播行业规范

8、头像选择五点技巧

9、昵称应具备的三点特性

10、主题选择的五点建议和一点风险提示

【培训小技巧】

如何让自己一分钟调整出直播最佳状态？

第三单元 短视频平台基础操作

1.个人品牌的IP迭代进程

2.玩转短视频的“武功心法”

3. 短视频平台哪家强？如何选择平台

4. 平台间的底层逻辑大PK

5. 账号主页装修的核心原则

6. 主页装修的七个维度

7. 万能昵称组合套装

8. 如何撰写高价值的个人简介

【培训小技巧】

如何做出一个网红级的个性主页

【案例解读】

三大领域的头部玩家的主页设计深度解读

第四单元 短视频的文案协作和拍摄技巧

1.拍摄器材选购-如何花小钱办大事
2.灯光器材选购-适合的就是最好的 

3.收音器材选购-相差几十倍的效果差别再哪里？ 

4.基础设备配置清单及搭配原则

5.脚本内容创作的三大核心原则 

6.如何让你的开场白抓住99%的观众眼球

7.脚本写作基础篇：陈述三步法 

8.脚本写作高级篇：故事四步法

9.脚本写作评判标准及理解误区

10.拍摄技巧篇：手机参数的细节秘密

11.拍摄技巧篇：视频构图中的黄金分割法

12.短视频拍摄优先保证的6点秘诀

【培训小技巧】

手把手学会撰写高质量的拍摄脚本

【案例解读】

战略采购不为人知的秘密

第五单元 直播实战大公开

1. 直播三问-80%的人直播不成功的根源所在
2.直播的四大节奏

3.直播转化率高的背后秘密

4.直播流程大揭秘

5.直播细节大公开-避免翻车的7点实用技巧

【培训小技巧】

直播自查清单

【案例解读】

头部直播玩家的全流程解读

第六单元 短视频的运营和推广
1.定位策略篇之三要素定位公式

2.定位的四个步骤（定位三角模型）

3.人群定位九宫格

4.短视频的四种呈现方式

5.运营推广篇之平台规则

6. 运营推广篇之运营策略详解

7. 运营推广篇之数据复盘技巧

【培训小技巧】

1.冷启动全流程打

讲师介绍：

白洁老师：

教育及资格认证：

高级讲师
实战派创业导师、国家级创业大赛评审组成员；
中国首批互联网营销师认证讲师
讲师经历及专长：
曾在某知名汽车后市场企业任标准化事业部总监/新媒体运营总监等关键角色。
独创“企业人才遴选模型”，为企业选拔优秀中青年基层人才提供实战指导。
2018-2020北京文创大赛专家成员，负责对三个赛区近600家参赛企业提供商业模式诊断和路演辅导。
陕汽轻卡全国经销商新媒体运营培训的唯一讲师；
对思必驰/寒武纪/E通行/金捷利/极客学院/凯叔讲故事/BOSS直聘/云学堂/小马过河/乐动力/思路迪/储盈新能源/云汉芯城/猩便利/言几又/心上/味BACK/冻品汇/青年菜君/大搜车/巴图鲁/有壹手/乐车邦/开思时代/青云/作物/soul等众多知名优秀互联网公司提供技术支持，并针对其商业模式和未来发展演化进行深入研究，具备多年的行业一线实战经验。
按照顾客的要求对企业内部人才培养机制进行深度定制，从课程开发、实战提升、人才评审，有很丰富的人才培养实操经验。
精通商业模式、商业思维、成交术、精准表达、新媒体营销与实战、BP制作&路演等多种企业人才能力提升所急需的专业内容。
培训客户及培训风格：
培训客户：北京文创大赛/网易云基地/中海油（天津）/创业邦/思必驰/寒武纪/E通行/金捷利/极客学院/凯叔讲故事/BOSS直聘/云学堂/小马过河/乐动力/思路迪/储盈新能源/云汉芯城/猩便利/言几又/心上/味BACK/冻品汇
培训风格：
白老师是国内少有的实现跨“教育-商业-心理”等多门类、多领域的跨界型研究者和培训师。拥有丰富的一线实战经验，是培训师这一专业群体中，少数具备将培训内容进行系统化、模块化整体课程研发和授课实操相结合，实现“训战一体化”的复合型讲师之一。
历经各行各业的组织运作经营模式，善于总结和提炼工作问题点和解决方案，并与授课内容进行深度融合，课程立意新颖，结合目前企业采购存在的疑难杂症，对症下药。制定符合企业实际状况的解决方案，针对采购人员的自身能力和业务技能提出有效的培训方案。
白老师的语言风格自成一家，再高度缜密的思维逻辑下，运用最简单风趣的语言和案例进行核心内容的传递，深受学员的喜欢和尊重。自主开发“创始人成功潜质模型”，能大幅提升针对早期项目预判未来成功概率的精准度。目前累计培训人数超过2000人次，服务对象涉及共享公寓、智慧门店、电商平台、汽车后市场、线上教育等领域，取得了良好的口碑和示范效应。
报名详情：
培训费2280元（含资料费、专家演讲费）；
联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 传真：010-62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
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