《抖音电商0粉开播爆单法》

开班时间：

3月19-21广州、4月23-25深圳，5月21-23广州开班一期不会免费复训
课程收益：

0基础小白课、1天会说、2天会播

实操演练，大量案例教学

一次不会，一年跟进指导

价格：3900元/人，含培训费、教材费和场地费用
课程背景：

如今，直播带货和短视频成为传播主流，巨大的流量带来了巨大的商业潜力。与此同时搭建短视频直播也成为短视频行业新的风口，陷入一片红海。对于新人或者基础相对较弱的达人来说，直播可以加强与粉丝的联系，有利于促进互动，增进陪伴，是提高粉丝粘性的重要内容形式。

抖音也明白直播对达人的价值。为了帮助达人直播，今年3月，抖音推出了“百万麦计划”，为达人提供了巨大的流量支持，而这也推动更多人才涌入直播。

但是要想在这个领域站住脚并非一件易事，很多人在这个过程中都会遇到一些不易解决的难题：

如何打造IP？

爆款文案如何写？

直播间怎样留住人？

怎样进行短视频直播变现？本课程凝聚力了大部分小白的难点和疑惑点，为您成为专业的新媒体营销人节约最宝贵的时间。
课程大纲：

第一天 上午

抖音如何开账号

抖音如何开通直播

直播带货心态修炼

团队建设：职能分工与工作流程

抖音电商账号的定位

抖音直播间的账号定位

实操：抖音账号设计

下午

抖音小店的运营

直播脚本设计

单场单品脚本设计

单场多品脚本设计

实操：直播脚本演练

晚上

实操：直播话术训练

第二天 上午

电商短视频内容设计

如何打造优质引流视频

实操：引流短视频脚本设计

第二天 下午

短视频拍摄剪辑

实操：短视频拍摄

晚上

实操：实操直播话术训练

第三天 上午

直播选品逻辑

直播间商品价格策略

直播间各行业的场景打造

实操：单品直播训练

第三天 下午

短视频的流量底层逻辑

直播流量的底层逻辑

抖音直播十大流量入口解析

直播间热门算法逻辑

如何用付费流量撬动直播推荐流

如何做复盘

讲师介绍--米呗
视频直播带货操盘手

成功运营350 个抖音头部达人 

多家上市公司短视频直播电商顾问

自有团队抖音直播带货月销售额过2000万+

培训主播/运营学员12000+ 

柳州市、深圳市、廉江市、韶关市、南雄市、新丰县、阳江市等多地政府举办的直播电商培训特聘讲师

抖音直播部分成功案例：

1、抖音女装直播间从0粉开始，第一个月销量达千万，单场销量200万

2、抖音高端茶叶直播间从0粉开始，第一个月销量100万+

抖音高端女装直播间从0粉开始，第一个月销量400万+

联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 传真：010-62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
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