
直播电商实战落地学习系列

《抖音吸粉与变现密训营》
开班时间：2月27-28广州、3月26-27广州，4月23-24广州，5月28-29深圳开班一期不会免费复训
课程收益：

洞悉抖音算法机制、标签机制，了解抖音推送逻辑
3大热款案例拆解，打造热款视频，掌握账号涨粉套路
学会短视频涨粉到引流变现的运营策略
抖音变现的几种模式，学会策划高转化的带货直播
价格：3200元/人，含培训费、教材费和场地费用
课程大纲：

认识抖音，了解规则
第1讲：抖音背后系统算法揭秘与流量分发机制

第2讲：抖音标签养成的正确操作及提高权重的技巧

第3讲：揭秘抖音号被关小黑屋（限流）的6大雷坑

第4讲：打造让人一看就关注的IP（实操练习）
（1）IP提炼方法及包装

（2）内容输出强化IP

第5讲：案例分享：千万级播放量抖音账号操盘手运营思路

二、抖音涨粉策略
第1讲：高赞视频的五大特征

第2讲：找到对标抖音账号，同行是最好的老师

第3讲：抖音短视频内容选题和创意公式

第4讲：直播涨粉的玩法

第5讲：实操练习

撰写短视频脚本2份

（2）找到对标账号并制定模仿+二次创作

三、抖音短视频引流
第1讲：发布视频过程中提高播放量的8个技巧

第2讲：提高视频播放量和互动量的9大关键环节

第3讲：投放DOU+有效曝光的5个策略

第4讲：实体商家抖音线上线下引流的方法

第5讲：实操练习

抖音引流到线下服务（消费）策略设计

抖音粉丝引流到私域流量

四、抖音变现运营及策略

第1讲：橱窗开通、抖音小店入驻要求及快速通过审核

第2讲：直播间设备及直播成交氛围打造

第3讲：小店新手商家做好十步快速卖出首单

第4讲：小店电商营销玩法渠道搭建并投放

第5讲：行业案例解析
（1）从23万到140亿，格力直播做对了什么？

（2）从1万人到200w人的直播，欧派家居做对了什么？
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老师介绍

王军古David老师

11年网络营销电商运营管理经验
深圳联通直播实操教练

腾讯企业微信客户增长专家

欢聚集团（虎牙\YY）直播培训特聘导师

Focusky专业培训师

雨果网跨境电商总裁班主讲老师

曾任：Nata Veagra 维尔佳（中国）丨CGO(首席增长官)天猫国际
曾任：广州点动（833476）商学院丨发起人  院长

曾任：好普集团 PEPTIDE（姵态）品牌  操盘手

David老师是位优秀的电商运营实战专家，为企业培养电商管理人才，提供精准电商团队运营的管理模式。曾为中国联通、中国移动、王府井百货、中国银行、美的集团、陈克明面业、同程网、劲霸男装、今旺大闸蟹、企播公社人才培养合作、海客跨境电子商务旅游等多家知名企业特聘讲师及网络营销顾问，并在网络营销团队管理上有着丰富的经验，受训总人数达2.7万人次，好评率接近100%，课程复购率60%-70%。
实战经验：

广东文一集团（华南知名办公用品供应链）  网络营销导师
曾用时3个月，从内容策划、大V分享、活动转发等方向入手，使企业粉丝从原有的3000人增长到15万人，并多次登上话题榜。

金宝贝（早批早教行业领导品牌） 运营总监

由于企业早期无使用互联网进行客户互动，导致客流量损失大。为解决此问题，David老师利用网站、微博平台、团购等资源平台策划了每周一次的亲子活动，从网络引流，到线下沟通和体验的多方模式，用时4个月，使其单店月平均营业额从3.8万提升到了23.6万，从而增加客流量。
丽致婚纱（国潮婚纱类目第一） 运营总监
根据丽致婚纱的运营模式，老师制定了一套系统化的电商运营方案，并与互联网相结合，用30个月的时间，成功从一个小作坊做到婚纱销售量第一的品牌，且把店面的业绩额从月均30万增长到300万。
部分授课案例：

好普集团  电商主播成长计划《电商带货技巧与直播SOP》

2020年3月为好普集团定制直播+深圳时代中国《电商主播带货技巧与直播SOP》线上训练营，本次线上训练营好普集团共25481人次参与，帮助好普打开直播思维，优化直播话术，梳理直播流程，共同见证好普直播从4月单场22万成交额到6月单场2000万成交额快速增长。

顶新集团  电商自营平台指导老师《新零售社群运营》

2019年 顶新集团定制新零售社群运营与电商课程重点梳理线上系统营销与运营体系，针对全家便利店500W付费会员的激活进行消费行为分析，设计会员用户激活与裂变方案。

TTI创科集团 《跨境电商 facebook&Amazon账号运营》
2019年，为TTI科创集团（东莞首批政府示范供应链企业）海外全渠道进行精准化营销战略培训。从facebook&Amazon渠道流量获取与营销方案到引流、拓客对渠道商进行认知培训，案例分析并提供渠道经营方案。

美的集团  客户中心转化率提升与客户运营

2019年 针对双十一为美的集团总部客户交互事业部提供定制培训协助美的集团2018年双十一实现小家电类目第一，大家电类目第二，单日过7亿的好成绩。

主讲课程：

《抖音网红门店打造》                   《直播盈利模式总裁班》

《短视频+私域流量池》                  《超级主播特训营》

《制胜终端之新品突围》                 《直播运营策略》

《异业联盟实战案例解析》               《快速成交五把刀》
《亚马逊爆款打造十种武器》

《Facebook变现五大玩法》

《海外用户数据化电商运营与用户体验管理》

《直播+电商主播带货技巧与直播SOP》

《提升客户转化率与客户运营技巧》

授课风格： 

老师丰富的实战经验与教学内容相结合，所授课内容深入浅出、采用实际案例讲解、演练、讨论等方式，课堂氛围生动有趣、实用性强、通俗易懂，为学员能解决相关问题，并且帮企业落地出成果。培训和服务过的企业，电商销售业绩平均增长264%，效果明显。
部分服务客户：

通讯金融：上海移动、上海电信、深圳电信、深圳移动、中国银联、中国平安、中国人保……

电商行业：同程网、广州电子商务协会、博商学院、广州连锁经营商会、清远电子商务协会、汕头集优美日化有限公司、珠海海客跨境电子商务有限公司……

母婴行业：米友圈微商、东方爱婴、宝茉莉儿童礼服……

旅游行业：同程网、恐龙园文化旅游集团股份有限公司……

3C行业：美的集团、联想集团、佳能(中国)有限公司、科沃斯集团、博世西门子集团……

服饰行业：劲霸男装（劲购）、苏州满庭芳婚纱、苏州新大华泰有限公司、苏州华佳控股……

连锁行业：北京王府井百货，株洲天虹百货、岳阳新合作常客隆连锁超市有限公司……

食品行业：顶新集团、湖南克明面业、酒鬼集团、广东农垦、光明集团、苏州苏太太食品有限公司、平江弘宇食品股份有限公司、湘阴“今旺”蟹业有限公司……

创业辅导：郴州创新创业辅导、汕头新农人电商培训班、番禺创业辅导课程、南雄农村干部电商培训班、永兴电子商务人才研修班、桂阳商务局、贵州岑巩县电子商务创业培训班……
部分学员评价： 

邀请David老师成为我们精锐教育企业大学的核心导师，一起和我们把精锐大学做的更有趣更有效。我们的老师都很喜欢David老师的电子商务和新零售课程。

——精锐 陆老师
David老师的课程，受到学员欢迎，选David老师的课程满意度从来都是特别高的。

                                                           ——联想 吉祥老师

微博接触的还算早，在营销这块并没有去多做过什么，今天的培训不论是内容还是现场都相当的棒。内容上理论和实例结合的非常完美，相信每一名在场的同事听完之后都会有所触动，一个小小的微博需要如此的讲究。我进同程参加过最好的一次内部培训，没有之一！

——同程网市场部周超

David老师的电商课程让我们许多学员都反应特别好，希望我们下一次还能请David老师过来指导！

                                                     ——佳能（西南区）陈总

老师特别喜欢听您的课，希望还有机会能得到老师的指导，赤裸裸的告白喔！

                                                           ——飞利浦分销商杨总

上个月听了David老师的行业内公开课，讲的特别好，我们需要David老师为我们的海淘团队定制一套电商课程。

——苏州华佳控股刘经理

感谢David老师的指导，带领我们丽致婚纱快速成长为婚纱行业的领军品牌。

                                            ——丽致婚纱沈总

联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 传真：010-62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
﹡报  名  回  执  表﹡
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	职  务
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	主联系人
	
	手机
	

	参会人数
	□请协助安排住宿                                                                。    

□自行安排

	参会费用
	￥：　　　　    元　

	付款方式
	 □现金     □支票     □转帐     □电汇

(注：现金和支票方式上课当天交。转账或电汇请在课前5个工作日将底单回传给敝司)

	特别提示
	1．报名请开课前提前6个工作日回传报名表，发送电子版本报名表后请您务必再次电话确认，以确保我们为你预留座位；

2．本课程可根据企业需要组织内训；

3. 以下填写问题，将从中挑选相似的内容课程讲解，如未提到的，可与讲师进行沟通了解。

	请您填写需要在此次课程中需解决/了解问题。
	1.

2.

3.


*本报名表复印有效* 
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