
销售精英技能提升训练
2014年03月08-09日山东-潍坊   2014年04月26-27日海南-海口
2014年05月17-18日江苏-苏州   2014年10月11-12日浙江-杭州

2014年11月15-16日贵州-贵阳

学习投资： 2800元/人(包括培训、培训教材、场地费、午餐等) 
===========================================================

学员对象：市场营销人员、营销经理及其他营销负责人 
联系方式 ：中企联企业培训网       

咨询电话：010-62885261   62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网   址：www.zqLpx.com
=====================================

=========================================================== 

培训收益 

对于企业而言，拥有一支优秀而稳定的销售队伍是市场竞争取胜的法宝！事实上：大部分企业销售队伍良莠不齐，流失率高。一方面是人才不足。另一方面是训练不当。多数企业由于条件所限、更难以提升市场业绩和为企业创造价值===========================================================

课程大纲 

课程精要：

※ 如何成为伟大的推销员 

※ 具备良好的心态: 自信、勇气、耐力、热情 

　　※ 学会自我激励,永远积极正面 

　　※ 如何培养自己的热情 

　　※ 成为赞美高手的方法与赞美的要领 

　　※ 有助于认真聆听的10个做法 

※ 了解人性找到产品的卖点 

　　※ 商品定位的创意 

　　※ 商品销售模式建立的创意 

　　※ 了解人性，懂得如何处理拒绝 

　　※ 把握时机该出手时就出手-成交 

　　※ 促成方法与要素 

　　※ 有形的是技巧，无形的是境界 

　　※ 售后服务 

　　※ 专业化推销流程的最大原则 

　※ 成功推销的法宝：掌握客户购买心理科学运用推销流程=========================================================== 

讲师介绍：陈永芳老师

商业奇才、著名企业管理专家、成长学权威、中国营销学院教授、美国太平洋研究院研究员、南方中小企业论坛金牌讲师、清华大学——中旭商学院高级讲师；
马来西亚首相府最年轻的经济顾问。
陈永芳教练曾接受哈佛大学、剑桥大学双博士顶尖训练，现任多家著名公司的特约教练，被称为“中国新思维”核心教练、企业及个人高速成长导师。
经典课程《销售精英技能训练》在全国各地超千场，受训人数超过10万人，场场爆满，引起巨大反响，掀起个人成长学习旋风。
服务客户 

广东农业银行、美的集团、温州人本集团、长城集团、华联超市、温州企业家协会、女企业家协会、福建建设银行、福建烟草管理局、广西工商银行、中国联通、中国移动、美国日邦化工、法国莱克斯顿服饰、珠江轮胎、柏盛堂药业、广州理工学院、友邦保险、东方眼镜连锁公司等。|曾在全国百家企业举办过上千场大型演讲会，受训人数逾10万，均以其实战实用引起强烈反响。

联系方式 ：中企联企业培训网       

咨询电话：010-62885261   62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网   址：www.zqLpx.com
=====================================
《销售精英技能提升训练》报名回执表

         ▓▓▓▓▓▓▓▓▓（此表复制有效）▓▓▓▓▓▓▓▓

请将报名表，以传真、电子邮件方式提交，并及时确认。     传真:010-62885218如需发E-mail可发至phL568@163.com (請务必填写貴公司全称和参会學员真实姓名,谢谢！)
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